Z2 COMCAVE.COLLEGE®

Certified Application Associate inkl. SAP Zertifizierung - Sales

mit SAP S/4AHANA

) Kurstermine

% Teilnehmerzahl

16.09.2026 ®=25
15.10.2026
13.11.2026
Q@ Standort
Sie finden uns immer vor Ort in lhrer Nahe:
4 Lauflinge www.comcave.de/standorte
ca. 12 Wochen
& Kontakt
O Unterrichtszeiten Telefon: 0231 72526-30
Vollzeit von Mo. — Fr. von 8:00 — 16:45 Uhr E-Mail: anfrage@comcave.com

Teilzeit von Mo. — Fr. von 8:30 — 12:35 Uhr

Kurstitel

Maoglichkeiten
der Forderung

Abschlussart

Betriebliche
Praxisphase

SAP Certified Associate - SAP S/4HANA Sales

Die MalRnahme ist nach AZAV durch die Cert-IT als fachkundige Stelle zugelassen. Bei Vorliegen der
personlichen Voraussetzungen besteht die Moglichkeit einer Forderung Uber einen
Bildungsgutschein durch die Agentur fiir Arbeit (SGB IIl) bzw. JobCenter (SGB II), durch
Rentenversicherungstrager, durch den ESF (Européischen Sozialfonds) oder nach dem
Soldatenversorgungsgesetz von bis zu 100 %. Nahere Auskiinfte hierzu erteilen die lokalen
Agenturen fir Arbeit bzw. JobCenter, die Rentenversicherungstrager oder die
Berufsforderungsdienste.

SAP-Zertifikat, Tragerzertifikat

Optional/individuell
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Kursbeschreibung Sales mit SAP S/4HANA: Der Konkurrenz einen Schritt voraus
Damit Unternehmen ihren Mitbewerberinnen und Mitbewerbern immer einen Schritt voraus sind, sind
diese auf qualifizierte Fachkrafte angewiesen, die sich unter anderem bestens mit SAP S/4HANA
auskennen — auch im Bereich Sales. Mithilfe dieser modernen Anwendung konnen zahlreiche
Vertriebsaktivitaten intelligent gesteuert und verwaltet werden. Das fiihrt wiederum dazu, dass
auch die Kundenerlebnisse noch iberzeugender sind.

Anerkannte SAP-Zertifizierung fiir bevorstehende Aufgaben im Vertrieb

Im Zuge dieser Weiterbildung bereiten wir Sie gezielt auf die Anforderungen Ihrer Arbeitgeberin bzw.
Ihres Arbeitsgebers vor. Zunachst verschaffen Sie sich einen Uberblick (iber die neueste Business
Suite, bevor es anschlielfend mit den folgenden Themen tiefer ins Detail geht:

— Geschéftsprozesse
— Komplexes Anforderungsmanagement
— Vertriebsprozesse in SAP S/4HANA
— Lieferungsverarbeitung in SAP S/4HANA
— Fakturierung und Preisfindung in SAP S/4HANA
— Verkaufsbelege (Customizing)
— Abrechnungs- und Versandprozess sowie Customizing
— Organisationsstrukturen
— Verflgbarkeitspriifung
— Monitoring und Analytics
— Vorbereitung auf die SAP-Berater-Zertifizierung
Langfristiger Erfolg durch dreimonatige Weiterbildung

Sobald Sie den ersten Schritt gehen und eine geforderte Weiterbildung in Anspruch nehmen, sind Sie
auf dem besten Weg, um beruflich (wieder) Fuly zu fassen. Mit dieser dreimonatigen Weiterbildung
und dem international anerkannten SAP-Zertifikat, welches Ihnen nach der Teilnahme ausgehandigt
wird, eroffnen sich fur Sie vollig neue Jobperspektiven.

Damit Unternehmen ihren Mitbewerberinnen und Mitbewerbern immer einen Schritt voraus sind, sind
diese auf qualifizierte Fachkrafte angewiesen, die sich unter anderem bestens mit SAP S/4HANA
auskennen — auch im Bereich Sales. Mithilfe dieser modernen Anwendung konnen zahlreiche
Vertriebsaktivitaten intelligent gesteuert und verwaltet werden. Das fiihrt wiederum dazu, dass

auch die Kundenerlebnisse noch iberzeugender sind.

Anerkannte SAP-Zertifizierung fiir bevorstehende Aufgaben im Vertrieb

Im Zuge dieser Weiterbildung bereiten wir Sie gezielt auf die Anforderungen Ihrer Arbeitgeberin bzw.
Ihres Arbeitsgebers vor. Zunachst verschaffen Sie sich einen Uberblick (iber die neueste Business
Suite, bevor es anschlielfend mit den folgenden Themen tiefer ins Detail geht:

— Geschaftsprozesse&nbsp

Kursinhalte — Einfilhrung in SAP S/4HANA Sales und Clean Core Management
— Vertriebsorganisationsstrukturen in SAP S/4HANA
— Stammdatenmanagement im Vertrieb
— Wichtige Funktionen und Customizing im Vertrieb
— Verkaufsbelege: Prozesse und Customizing
— Preisfindung und Konditionenmanagement
— Versandprozesse und deren Systemkonfiguration
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Kursinhalte

Voraussetzungen

Allgemeiner Hinweis

— Fakturierung: Ablaufe und Customizingoptionen
— End-to-End-Vertriebsprozesse in SAP S/4HANA
— Vertriebsanalysen und Reporting mit SAP Fiori
— Zertifizierungsvorbereitung

— Abgeschlossene Ausbildung im relevanten Bereich oder ein Studium bzw. ein abgebrochenes
Hochschulstudium oder ausreichende Berufserfahrung

— Deutsch in Wort und Schrift

— Grundlegende EDV-Kenntnisse

— Grundkenntnisse in Englisch wiinschenswert, aber nicht zwingend erforderlich

— Eininternes Auswahlverfahren im Rahmen eines Fachgespraches ist mit ,gut geeignet” zu
bestehen

Des Weiteren gelten die Zugangsvoraussetzungen des Kostentragers, Ausnahmen sind in
Absprache mit dem COMCAVE.COLLEGE® und dem Kostentrager moglich.

Die beruflichen und schulischen Zugangsvoraussetzungen werden anhand von Lebenslauf,

Zeugnissen und Zertifikaten, bzw. einer Eignungsfeststellung im Rahmen eines ausfiihrlichen
personlichen Fachgespraches geprift.

Erganzende Informationen entnehmen Sie bitte dem beiliegenden Bildungsangebot oder auf
unserer Website: www.comcave.de
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